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    tervista
Il magico mondo di 
Villa Zaira



IL PRESTITO PER OGNI 
MIO DESIDERIO. 

IL PRESTITO DIGITALE
PER UN DESIDERIO 
REALE.

Richiedi il tuo 
PRESTITO 
ONLINE

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per le condizioni economiche e contrattuali è necessario fare riferimento al documento denominato "Informazioni Europee di base sul Credito ai 
Consumatori" che sarà rilasciato in forma personalizzata presso le Filiali di Banca Popolare Pugliese Scpa. La concessione del finanziamento è subordinata alla valutazione ed approvazione da parte della Banca. 
Per maggiori informazioni consultare il sito www.bpp.it.
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BPP, la Banca 
del tuo Territorio: 
un pilastro per 
la comunità

Nell’era digitale in cui le transazioni finanziarie possono es-
sere effettuate con un semplice clic, potrebbe sembrare 
che le banche del Territorio siano diventate obsolete. Tut-

tavia, la realtà è molto diversa. Le banche del Territorio rimangono 
un pilastro fondamentale per la comunità, offrendo servizi finan-
ziari su misura e contribuendo allo sviluppo economico e sociale 
della regione.

Scopriamo insieme ad Anna Cisotta, imprenditrice del settore del-
la ristorazione e Responsabile di Villa Zaira, gli imprevisti e le dif-
ficoltà del fare impresa e le soluzioni adottate da Banca Popolare 
Pugliese per sostenere e rilanciare la sua attività in un periodo 
cruciale come quello del COVID.  
Non solo sostegno finanziario ma anche la consulenza e la dispo-
nibilità di una rete di professionisti che vive sul territorio in cui 
opera e promuove i valori della nostra Banca. Fra questi anche la 
valorizzazione del piccolo risparmio.

Non perderti le nostre soluzioni per proteggere il tuo risparmio 
dalle turbolenze dei mercati e dall’erosione dell’inflazione. Soluzio-
ni pensate per garantire un rendimento sicuro sull’orizzonte tem-
porale che preferisci.
 
Banca Popolare Pugliese, la Banca del tuo Territorio, la Banca della 
tua Comunità.  

a cura del Dir. Alessio Dragone

Editoriale



Fai crescere
i tuoi risparmi!

TASSO FISSO
CRESCENTE

FINO A

Deposito a Risparmio con tasso lordo annuo riconosciuto esclusivamente per ultimo anno su un vincolo di 60 mesi. Per durate 
differenti o estinzioni anticipate il tasso può variare. Offerta valida fino al 30 giugno 2023. Messaggio pubblicitario con finalità 
promozionale. Le condizioni economiche e contrattuali, che regolano i servizi presentati, sono esposte negli appositi fogli 
informativi a disposizione della clientela presso le Filiali e sul sito www.bpp.it

http://bit.ly/3IPWHHS
http://bit.ly/3IPWHHS


finanziamenti imprese

Certificato di deposito: 
il valore della tradizione
Dar valore ai propri capitali con un prodotto semplice e trasparente

Marco Latrofa

Dopo diversi anni in cui il rendimento dei depositi vincolati è stato 
prossimo allo zero, stiamo vivendo una nuova stagione in cui 
le mutate condizioni di mercato hanno reso nuovamente mol-

to interessanti ed appetibili queste soluzioni di investimento. Il netto 
incremento dei tassi di mercato, infatti, ha creato i presupposti per 
poter garantire una buona redditività su prodotti tradizionali come i 
Certificati di Deposito che erano praticamente spariti dal mercato.

Quali sono le caratteristiche ed i vantaggi principali di questo prodotto?

Uno dei punti di forza del prodotto è la sua semplicità: l’investitore deci-
derà liberamente l’ammontare da depositare sul certificato, scegliendo 
tra i diversi vincoli di durata offerti dalla Banca, conoscendo anticipata-
mente il tasso di interesse che gli verrà riconosciuto. La certezza del tas-
so, con questa tipologia di prodotto, mette al riparo da qualsiasi sorpresa, 
essendo il prodotto slegato da eventuali dinamiche variabili del mercato.
L’importo minimo sottoscrivibile è di 1000€, non è dunque necessario 
possedere ingenti capitali per poterlo sottoscrivere.

Un ulteriore vantaggio dei Certificati di Deposito è legato alle cedole che 
vengono versate periodicamente. A differenza di altri prodotti vincolati 
assimilabili, infatti, gli interessi non vengono riconosciuti integralmente al 
termine del vincolo, ma con dei versamenti periodici (al momento si può 
optare per soluzioni mensili o semestrali) accreditati direttamente sul 
conto corrente. Questo consente di avere dei flussi pianificati già in fase 
contrattuale e scadenzati nel tempo.

La sottoscrizione di un certificato di deposito rappresenta un vincolo con-
trattuale forte con la Banca, che a fronte di rendimenti mediamente 
più elevati rispetto a quelli dei prodotti della stessa tipologia si riserva la 
facoltà di valutare eventuali richieste di svincolo anticipato delle somme. 

È importante ricordare, inoltre, che la Banca riconosce condizioni 
speciali dedicate ai propri soci, con un bonus sul tasso del pro-
dotto a 60 mesi che varia da + 0,25% a + 0,50% in base al numero di 
azioni possedute. 

VINCOLI DISPONIBILI 
 (l’offerta può variare, 
consultare il foglio 
informativo: 18, 24 e 60 mesi.

INTERESSI: 
Cedola semestrale o mensile.

FISCALITÀ: 
imposta di bollo percentuale 
0,2% - aliquota ritenuta
fiscale 26%.

SVINCOLO ANTICIPATO 
DEPOSITO: 
possibile solo totale e su 
autorizzazione della Banca.

PENALE ESTINZIONE 
ANTICIPATA: 
calcolata in base al vincolo 
residuo, non intacca il 
capitale depositato.

IMPORTO MINIMO 
VINCOLABILE: 
€ 1.000

Ideale per i clienti che:

Riepiloghiamo 
quindi le principali 
caratteristiche:

Hanno liquidità in eccesso, non necessariamente grandi capitali

Non intendono disinvestire in anticipo

Desiderano un flusso cedolare

I Soci BPP possono beneficiare fino allo 0,50% in più rispetto al tasso in vigore sul prodotto a 60 mesi
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SmartPOS

Pratico, universale, smart 
Dai più stile al tuo business con un terminale dal design moderno ed 
elegante. Bello da vedere e anche più bello da usare, soprattutto   
per i tuoi clienti.

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Le condizioni economiche e contrattuali, che regolano i servizi presentati, sono esposte negli appositi 
fogli informativi a disposizione della clientela presso le Filiali e sul sito www.bpp.it

ZERO COSTI DI
INSTALLAZIONE
ZERO COSTI DI
INSTALLAZIONE

NUMERO VERDE

PER RICHIEDERLO
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Negli ultimi due decenni i 
POS tradizionali hanno 
fatto pochi progressi per 

aiutare i commercianti a digitaliz-
zare le proprie attività. Si potreb-
bero comparare un po’ ai pri-
mi telefonini che sì, erano una 
grande novità, ma si fermavano a 
funzionalità che oggi troveremmo 
davvero limitate. 

Gli SmartPOS BPP sono dei ter-
minali POS particolarmente 
evoluti che consentono ai com-
mercianti e ai clienti, oltre che di 
accettare tradizionalmente pa-
gamenti con carte di credito, 
prepagate, carte di debito e 
smartphone, anche di accede-
re a nuove funzionalità che 
possono migliorare l’esperienza 
di acquisto scaricando sul POS 
delle App specifiche.

Grazie ai nuovi SmartPOS BPP 
non ci sono limiti di accettazione 
per le carte fisiche e diventano 
ancora più facili anche i mobi-
le payment, cioè tutti quei pa-
gamenti effettuati con dispositivi 
come smartphone e smartwatch.

Chi acquista in negozio tramite 
gli SmartPOS BPP può avere mag-
giore flessibilità e scegliere la 
modalità più comoda a secon-
da della situazione o della propria 
disponibilità gestendo al meglio i 
propri risparmi. Cornetto e cap-
puccino al bar si possono pagare 
con lo smartwatch, con una car-

ta fisica in modalità contact-
less ma anche con piattaforme 
alternative come Satispay.

Perché ogni commerciante do-
vrebbe pensare di avere uno 
SmartPOS BPP? 

È un’ottima soluzione per piccoli 
imprenditori e professionisti 
che lavorano in una sede fissa 
oppure in mobilità (es. interventi 
e consegne a domicilio, fiere ed 
eventi), per esercizi commer-
ciali, dalla pizzeria sotto casa alla 
boutique di lusso in centro.

Il design minimalista, il display 
ampio per facilitarne l’uso, la 
stampante integrata, il siste-
ma operativo (Android) che 
permette di sfruttare varie App 
installabili sul terminale, lo ren-
dono non solo bello da vedere ma 
ancor più bello da usare.  

Android
7.1

5'' HD
Display

Connettività
avanzata

5 MP posteriore
0.3 MP frontale
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incassi & pagamenti

SmartPOS BPP
Dai più stile al tuo business con un POS dal design moderno ed elegante

Monica Zilli

SmartPOS BPP
Pratico, Universale, Smart.

per usufruire di un abbuono speciale 

CONTATTACI e usa il 
CODICE PROMO 

Hai già un POS BPP 
tradizionale e desideri lo 

SmartPOS? 

http://bit.ly/3AvOO62
http://bit.ly/3AvOO62


Pianifica le spese della tua Impresa
Il servizio che consente alla Tua IMPRESA di avere un CREDITO a 
condizioni personalizzate, commisurato agli incassi effettuati tramite il 
POS Banca Popolare Pugliese.

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Le condizioni economiche e contrattuali, che regolano i servizi presentati, sono esposte negli appositi 
fogli informativi a disposizione della clientela presso le Filiali e sul sito www.bpp.it

NUMERO VERDE

PER RICHIEDERLO

http://bit.ly/3CFgne7
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Nell’ultimo decennio il Sistema dei Pagamenti 
sta vivendo un progressivo e veloce cambia-
mento, diretta conseguenza della riduzione 

dell’uso del contante nella nostra vita quotidiana. Le 
carte di pagamento, bancomat o carte di credi-
to, sono diventati i principali strumenti nelle spese 
delle famiglie italiane; in parallelo e di conseguenza 
i commercianti, i liberi professionisti ed in genere tutti 
i punti vendita hanno installato sul proprio desk un 
apparecchio POS. Per avere un ordine di grandezza, 
nel 2011 i POS installati era 1,4 milioni mentre nel 
2022 il numero si è quasi triplicato attestandosi ad 
oltre 3,6 milioni (fonte dati Banca d’Italia). 

Buona parte degli incassi giornalieri derivano da 
transazioni effettuate tramite il POS e la gestione 
ottimale di questi flussi di incasso diventa l’obietti-
vo del Prodotto ANTICIPO INCASSI POS. Questa 
soluzione offerta da Banca Popolare Pugliese è 
riservata a Liberi professionisti ed Imprese ti-
tolari di Servizio POS BPP e presenta le seguenti 
caratteristiche:

 puoi ottenere un credito e quindi una liquidi-
tà immediata a fronte dei futuri incassi derivanti 
dall’operatività POS;

 il rimborso del credito avviene grazie agli in-
cassi giornalieri effettuati tramite il POS;

 l’importo massimo della liquidità messa a di-
sposizione dalla Banca è determinato in base 
agli incassi a mezzo servizio POS registrati nei 12  
mesi precedenti alla richiesta della linea di credito 
ed anche in base a specifiche valutazioni sull’atti-
vità del cliente (es. settore, stagionalità, ecc.).

Possiamo quindi concludere affermando che L’AN- 
TICIPO INCASSI POS BPP è senz’altro un’ottima so- 
luzione per sostenere e preservare la liquidità 
delle aziende e dei professionisti.  

imprese & professionisti

Anticipo incassi POS BPP
Il credito per ottenere in anticipo gli incassi futuri del POS

Fernando Tamburrano

Strumenti di pagamento alternativi al contante; 
numero di operazioni

(flussi; punti percentuali e milioni di unità)
numero POS vs numero sportelli Bancari

fonte dati Statistiche Sistema dei Pagamenti – Banca d’Italia

Sostieni la liquidità 
della tua impresa con 
l’anticipo incassi POS
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RICHIEDI QUI IL
FINANZIAMENTO ONLINE

http://bit.ly/3JzCxCj
http://bit.ly/3JzCxCj
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Dopo gli anni del covid ho preso in mano la situazione per 
portare avanti la villa di famiglia, investendo prima di tutto 
su me stessa, poi in tempo e dedizione. Mi sono affidata a 
Banca Popolare Pugliese che mi ha sostenuta sotto tutti i 

punti di vista. Con loro è sempre stato un portone aperto, mi 
hanno aiutata e insieme abbiamo donato un nuovo aspetto 

alla Villa, per far rivivere ad ogni persona esterna emozioni e 
sensazioni che io ho vissuto da piccola al suo interno.

ad Anna Cisotta
titolare di Villa Zaira 
a cura di Serena Costa e il supporto di BPP

Il magico mondo di 

Villa Zaira 

per vedere 
l’intervista 
completa

CLICCA 
QUI

http://bit.ly/3NFfLvc
http://bit.ly/3NFfLvc


Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per le condizioni economiche e contrattuali è necessario fare riferimento al documento denominato "Informazioni Europee di base sul Credito 
ai Consumatori" che sarà rilasciato in forma personalizzata dalla rete di Agenti in Attività Finanziaria di Banca Popolare Pugliese Scpa. La concessione del finanziamento è subordinata alla 
valutazione ed approvazione da parte della Banca. Per maggiori informazioni consultare il sito www.bpp.it.

DIPENDENTI DI
AZIENDE PRIVATE
con trattenuta in busta paga

IL PRESTITO PER

Il prestito
semplice, veloce e conveniente.

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per le condizioni economiche e contrattuali è necessario fare riferimento al documento denominato "Informazioni Europee di base sul Credito 
ai Consumatori" che sarà rilasciato in forma personalizzata dalla rete di Agenti in Attività Finanziaria di Banca Popolare Pugliese Scpa. La concessione del finanziamento è subordinata alla 
valutazione ed approvazione da parte della Banca. Per maggiori informazioni consultare il sito www.bpp.it.

DIPENDENTI DI
AZIENDE PRIVATE
con trattenuta in busta paga

IL PRESTITO PER

Il prestito
semplice, veloce e conveniente.

http://bit.ly/3K8bQUI
http://bit.ly/3K8bQUI


Due finanziamenti di uguale importo, erogati in-
sieme, con rate e scadenze identiche e con un 
totale degli interessi che alla fine del prestito 

coincide al centesimo; uno, però, ha un costo mol-
to maggiore dell’altro: possibile?

Molte volte siamo portati a considerare il tasso come 
l’elemento principale per decidere a quale offerta di 
prestiti e mutui aderire, fra le tante che si trovano nel-
le filiali delle banche, delle finanziarie o su internet, ri-
schiando però di non tenere nella giusta considerazio-
ne la differenza importantissima fra TAN e TAEG:

 TAN Tasso Annuo Nominale: determina a 
quanto ammontano gli interessi pagati dal de-
bitore.

 TAEG Tasso Annuo Effettivo Globale: espri-
me il costo complessivo di un’operazione di fi-
nanziamento, perché tiene conto anche dei 
costi da sostenere per ottenere e per rimbor-
sare il prestito (incluse imposte e tasse).

Il TAN, quindi, determina l’ammontare degli interes-
si, ma è il TAEG che indica davvero quanto costa 
un prestito; il fatto che sia calcolato includendo non 
solo gli interessi ma anche tutte le spese (con una for-
mula matematica uguale in tutta l’Unione Europea) lo 
rende perfetto per confrontare due o più finanzia-
menti e, di conseguenza, per decidere quale di 
essi sia più conveniente. Non è un caso che tutta 
la normativa sulla trasparenza delle operazioni e dei 
servizi bancari e finanziari e, in special modo, quella 
rivolta alla tutela nei confronti dei Consumatori, ob-
blighi tutte le banche e le finanziarie a dare sempre 
adeguata evidenza al TAEG.

Torniamo quindi al nostro esempio di apertura: sco-
priamo insieme, in questo semplice schema, come il 
costo reale di due prestiti a prima vista uguali possa 
cambiare, e non poco, applicando una commissione 
d’incasso rata all’apparenza insignificante, appena 
2,00 euro!  

educazione finanziaria

Quanto costa 
davvero un 
finanziamento?
Scopriamo la differenza 
fra TAN e TAEG

Giovanni Mura
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PRESTITO 1 PRESTITO 2
IMPORTO FINANZIATO 2.000 € 2.000 €

DURATA 36 mesi 36 mesi

TAN 10,50% 10,50%

RATA MENSILE 65,00 € 65,00 €

TOTALE INTERESSI 340,18 € 340,18 €

COMMISSIONE INCASSO SU OGNI RATA 0,00 € 2,00 €

TAEG 11,02% 13,36%



E c o n o m i a  i n  t r a s f o r m a z i o n e
le nuove sfide del mercato globale

V I E W  M E R C AT I
GIUGNO 2023

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. 

https://eventi.bpp.it/view-mercati/
https://eventi.bpp.it/view-mercati/


Le polizze CPI (Creditor Protection Insurance) 
sono prodotti pensati per proteggere il red-
dito ed il patrimonio personale di ogni 

Cliente nel caso in cui, in situazioni difficili e impre-
viste, non riuscisse più a sostenere la restituzione 
del mutuo o del prestito.
Mutui e Prestiti rappresentano impegni finanzia-
ri di medio-lungo periodo e le Credit Protection 
Insurance offrono una tutela economica sia nel 
caso in cui perda il lavoro oppure non sia più in 
grado di esercitare la sua professione a seguito di 
invalidità o inabilità, intervenendo nel pagamento 
delle rate; 2) nel caso in cui si verifichi il decesso 
del debitore, liquidando agli eredi un importo pari 
al debito residuo che potrà essere estinto

QUALI SONO I PUNTI DI FORZA DELLE 
SOLUZIONI CPI?

 sono polizze flessibili, che si adattano alle esi-
genze di tutta la clientela; 

 permettono di assicurare sia finanziamenti 
nuovi che finanziamenti in corso e, per i finan-
ziamenti in corso, si può scegliere tra un pre-
mio unico anticipato e un premio annuo;

 i Clienti possono portare in detrazione il 
premio di polizza. 

Banca Popolare Pugliese, ha studiato una propo-
sta ad hoc per ogni target di Clientela, rendendo 
disponibili diverse opzioni a seconda dello stato 
professionale. 

           MUTUI
Entrambe le CPI Mutui consentono di tutelare l’assi-
curato per decesso e invalidità totale permanente da 
infortunio o malattia, fino al limite di 1.000.000€ e 
prevedono una durata compresa fra 6 e 360 mesi.
La soluzione Mutui Retail è riservata alle perso-
ne fisiche che intendono assicurare i Mutui edilizi, 
ipotecari, chirografari, liquidità, agrari e sal. 
La copertura può essere integrata e completata con 
un pacchetto di garanzie più ampie che tuteli l’as-

sicurato nei casi di inabilità temporanea totale da 
infortunio o malattia, perdita dell’impiego e ricovero 
ospedaliero. 
La soluzione Mutui Business è destinata alla tute-
la delle Società, di persone o di capitali, intestatarie 
di Mutui edilizi, ipotecari, chirografari, liquidità, agrari 
e sal, assicurando le persone fisiche che, all’interno 
della Società stessa, ricoprono il ruolo di legali rappre-
sentanti, soci, amministratori o dirigenti.

      PRESTITI
La CPI Prestiti è destinata a coprire Prestiti Perso-
nali con assicurate le persone fisiche intestatarie 
del finanziamento, con un massimo di 80.000€, e 
prevede una durata compresa fra 6 e 120 mesi.

Essendo destinata alle persone fisiche, anche la 
CPI Prestiti può essere integrata con un pacchetto 
di garanzie più ampie che assicuri i casi di inabilità 
temporanea totale da infortunio o malattia, perdita 
dell’impiego e ricovero ospedaliero.

PERCHÈ PROPORRE UNA POLIZZA CPI?

 è un prodotto accessorio, ma la proposizione 
commerciale permette di offrire al cliente un 
finanziamento protetto;

 è una tutela per il cliente che si sta esponen-
do con un investimento a medio-lungo termine;

 con una piccola integrazione della rata, il Cliente 
può beneficiare di una copertura assicurativa 
che protegga lui e la sua famiglia.  

bancassicura

CPI mutui e prestiti 
I vantaggi delle soluzioni BPP

Luigi Frisenna
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NUOVO 
APPUNTAMENTO 
CON LA RUBRICA

DOVINA,  
LA SEZIONE DI

EVIDENZA 
CHE PREMIA 
I LETTORI 
PIÙ ATTENTI 
E VELOCI. 

A) 5.000 Euro
B) 1.000 Euro
C) Non esiste un importo minimo

Nel CERTIFICATO 
DI DEPOSITO, qual 
è importo minimo 
sottoscrivibile?1

 I 3 lettori  
che risponderanno 
correttamente a tutte 
le domande RICEVERANNO IN 
OMAGGIO LA RIPRODUZIONE 
SU TELA DELL’ILLUSTRAZIONE 
presente in terza di copertina 
realizzata dall’artista salentina 
Chiara Fracella “ ”.

Le risposte dovranno essere 
inviate all’indirizzo e-mail 
di redazione del magazine, 
indicando nome, cognome 
e filiale di appartenenza: 
redazione.inevidenza@bpp.it

3
A) Assicurazione incendio casa
B) Assicurazione sul deterioramento 

di una ristrutturazione 
 C) prodotti pensati per proteggere il 

reddito ed il patrimonio del Cliente

CPI mutui e prestiti, 
parliamo di:

4In quale numero 
di pagina è 
nascosto BIPPY? 

Inizia subito!

I 3 vincitori   
dell’ultimo numero sono:

Angela Miglietta

Urso Salvatore

Pamela Stramondo

A) Costo complessivo di 
un’operazione di finanziamento

B) Costo relativo al primo anno di 
finanziamento

C) Ammontare degli interessi pagati 
dal debitore 

2Quando 
parliamo di TAEG, 
ci riferiamo a:

in
do

vi
na

18

Trova 
l’ truso:



illudio

Benevento
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